
UND  VON EINANDER PROFITIEREN



www.cbimmo.de

Wir möchten hier die Möglichkeit 
nutzen,  Ihnen unser Unternehmen 

vorzustellen und Sie von den Vorteilen einer 
Kooperation mit uns zu überzeugen.

Die CB-Immoconsult ist ein modernes, 
aktives und innovatives Immobilien-
unternehmen, das Ihnen bei allen Themen 
rund um die Immobilie gerne zur Seite steht.

Da wir mit unserem Team im ganzen 
Münsterland,  im Ruhrgebiet sowie im 
Rheinland tätig sind,  verfügen wir über eine 
breit gefächerte Marktkenntnis, ein 
entsprechend großes Immobilienangebot 
und eine exzellente Nähe zum Kunden.

Unser Verbundsystem ermöglicht uns 
schnelles und erfolgsorientiertes Arbeiten 
„Hand in Hand“. Durch hervorragende 
Zusammenarbeit, branchenspezifisches 
Fachwissen und gezieltes Marketing beweisen 
wir uns täglich am Markt.

Unser frisches, sympathisches Team und der 
gute Zusammenhalt unterscheiden uns 
deutlich von vielen anderen Maklerbüros.

Unsere Homepage zeigt unser Gesicht – 
schauen Sie einfach mal rein!

IHRE IMMOBILIENSPEZIALISTEN

SEHR GEEHRTE BAUTRÄGER UND ARCHITEKTEN
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Bevor Sie ein Grundstück für ein neues Bau-
projekt erwerben, ist es unerlässlich die 

aktuelle Marktlage zu analysieren und den 
Marktpreis einzuschätzen.
Wir prüfen den Bedarf Ihrer Zielgruppe ganz 
genau, denn wir beobachten den Immobilien-
markt nicht nur täglich, sondern sind selber Teil 
des Marktgeschehens. Ausserdem beraten wir 
Sie hinsichtlich einer realistischen Preisfindung, 
die einen zeitnahen Objektverkauf ermöglicht – 
aber immer mit einem Augenmerk auf Ihren 
Gewinn.
Der erfolgreiche Immobilienvertrieb braucht die 
richtige Basis und das richtige Know-how.
Wir schaffen diese Basis für Sie und begleiten Sie 
auf  Wunsch gern von Anfang an bei Ihrem 
Projekt.

Verlassen Sie sich ganz auf unsere
Kompetenz und unser starkes Team!

WELCHE  VORTEILE HABEN
SIE  ALS PARTNER DER
CB-IMMOCONSULT?

• Standor t- und Marktanalyse

• maßgeschneider tes Marketing-
Konzept

• Aufbereitung von Objektunterla-
gen

• Erstellung professioneller Exposés
und Verkaufsbroschüren

• Visualisierung der Grundrisse und
360 Grad Begehung mit  VR-Brille

• großformatige Plakatierung am
Objekt

• Social Media Marketing

• Bonitätsprüfung der Kunden

• prozentuale Beteiligung an Folgege-
schäften durch Cross-Selling

NUTZEN SIE UNSER KNOW - HOW!



Bei der Grundstücksbeschaffung ist es wichtig eine Sondierung des Grundstücksmarktes 
vorzunehmen. Der Standort muss auf sein Potenzial hin geprüft werden. Erst dann kann 

man ein realistisches Preisgefüge festlegen. Wenn diese Schritte vollzogen worden sind, widmen 
wir uns der Recherche vergangener, aktueller und zukünftiger Konkurrenzprojekte.

Die Einschätzung des Umfeldes hinsichtlich der wirtschaftlichen,  sozialen und,  nicht zu verges-
sen,  der demografischen Faktoren ist unerlässlich.  Erst danach geben wir eine Empfehlung mit 
Zielgruppeneingrenzung und möglicher Preisspanne an Sie weiter.  Damit ist unsere Arbeit im
Vorfeld aber noch nicht erledigt!

Es folgt die Projekt- und Produktentwicklung.  Im Hinblick auf die Zielgruppe sollte eine Be-
sprechung über die Architektur, über die Wohnungs- bzw. Hausmenge, über die Größe (Wfl.) 
sowie über die Grundausstattung (Baubeschreibung) erfolgen.

Die Besprechung der Grundrisse, eine Festlegung bzw. Kalkulation der  Verkaufspreise, eine 
Zusammenstellung von Projektunterlagen (Baubeschreibung, Teilungserklärung, Berechnungen, 
Kaufvertragsentwürfe etc.) sowie die Festlegung der Marketing- und  Vertriebsstrategie
runden die  Vorarbeit ab.

PLANUNGSUNTERSTÜTZUNG IM  VORFELD

3

WAS BIETEN WIR KONKRET?
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Profitieren Sie von unseren ausgereiften
und professionellen Marketingstrategien.

Wir vermarkten Ihr Projekt zielgruppenori-
entier t an Bestandskunden, in den führenden
Immobilienpor talen, auf individuell für Ihr
Projekt gestalteten Bauplanen, Zeitungsan-
zeigen und /oder über die sozialen Netz-
werke.

Anhand Ihrer Baupläne und Grundrisse
erstellen wir ausserdem 3D-Visualisierun-
gen, exklusive Verkaufsbroschüren, Flyer
und eine professionell gestaltete Projekt-
website. Außerdem bieten wir 360 Grad
Besichtigungstouren über eine eigene
Vir tual-Reality Brille sowie bei Bedarf
auch Luftaufnahmen durch eine Droh-
ne an.

Ganz individuell auf Ihre Wünsche ab-
gestimmt...

WIR KÜMMERN UNS
UM DAS MARKETING

3D Brille



WIR STELLEN DAS OBJEKT INS RECHTE LICHT
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3D Visualisierung

2D & 3D Grundrisse

Verkaufsbroschüre

Exposé
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Wir sind ein 12-köpfiges Team und 
arbeiten in einem effektiven 

Verbundsystem zusammen. Unser breit 
aufgestelltes Netzwerk deckt das Münsterland, 
das Ruhrgebiet und das Rheinland ab und Sie 
können davon profitieren.
Nutzen Sie unsere langjährige Erfahrung,  unsere 
hervorragenden Finanzierungs-partner und die 
vertrauensvolle Zusammenarbeit mit einem 
frischen dynamischen Team. 

Wir begleiten Sie von derr ersten Beratung bis 
zum Notartermin und wenn Sie möchten noch 
darüber hinaus – denn unser Ziel sind langfristige 
Partnerschaften, nicht der kurzfristige Erfolg.

GUTE ARBEIT - zufriedene 
Kunden! Eine Vielzahl der 

Eigentümer hat uns bereits auf 
Immocout24 bewertet! 
Das Ergebnis spricht für sich!

Nicht selten ergibt sich aus dem Verkauf 
einer Immobilie ein direktes Folgegeschäft. 

In diesem Fall bieten wir Ihnen eine prozentuale 
Provisionsbeteiligung an.

KLASSISCHES BEISPIEL:

Der Käufer Ihrer Neubau-Wohnung wohnt 
aktuell noch in seinem Einfamilienhaus und 
möchte sich verkleinern. Dieses möchte er nun 
verkaufen, die Vermarktung seines Hauses 
übernehmen wir. Wird dieses Haus über unser 
Unternehmen verkauft, beteiligen wir Sie 
prozentual an unserer Provision. Das ist ein 
klassisches Folgegeschäft.

Cross-Selling

VONEINANDER PROFITIEREN



02597-691809 info@cbimmo.de cbimmo.de

HAUPTZENTRALE: HERRENSTRAßE 5 • 48308 SENDEN
WEITERE BÜROS:   MÜNSTER • DORSTEN • DORTMUND


